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～「誰に」「どう」売るか？自社の強みを言語化する実践ワークショップ～

を伸ばす

物価高騰や人材不足など、経営環境が大きく変化する今、

本セミナーでは、自社の強みをどのように伝え、誰に届けるのかという視点から、

これまでとは同じやり方では売上を伸ばすことが難しくなっています。

販路開拓の基本を学びます。実践ワークを通じて、今後の方向性を明確にします。

セミナー終了時に
「販路開拓整理シート」を
完成させてお持ち帰り
いただけます！

売上と利益
販路開拓セミナー

「良い商品」から「選ばれる商品へ！」

申 込 締 切 　 令 和 8 年 ８ 月 ７ 日 （ 金 ） ※ご記入いただいた個人情報は、本セミナーの運営・連絡のみに使用します。
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