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令和７年度 滋賀のちいさな企業 食 と しが の魅力 個別商談会実施要領 

 

１．事業目的 

滋賀県内の商工会、商工会議所および滋賀県信用保証協会（以下、保証協会）が連携

し、地域の小規模事業者の新たな販路開拓を支援するため、本事業を実施します。 

商談会の開催を通じて販路開拓の実現を支援するとともに、バイヤー等からの評価を

活用した商品改良や、事業者の販売力向上を図ります。 

単なる商談機会の提供にとどまらず、経営課題の解決や販路拡大支援、商工会・商工

会議所の支援ノウハウの蓄積に加えて、保証協会による信用保証制度を活用した資金調

達に関する相談・支援も行います。 

また、職員や専門家派遣等による個社支援を通じて、経営計画の策定および実施支援

を行い、事業終了後も商工会・商工会議所、保証協会による伴走支援体制を継続します。 

実施にあたっては、滋賀県および関係団体と連携し、情報発信や商品評価、バイヤー

集客等において協力を得ながら、効果的な事業運営を目指します。 

 

２．支援対象者 

 商工会・商工会議所および保証協会が連携し、伴走型で支援する食品製造加工事業者、

地域資源を活用した雑貨・観光関連の事業者等５０事業者を募集します。 

 ５０事業者の内訳として各商工会議所１事業者程度とし、残りは商工会支援事業者と

します。５０事業者を超えて申込がある場合は、提出書類内容を検討し、決定します。 

 

※他社商品を仕入れて小売および卸売する事業者については製造加工事業者の範囲には

含まず、今回の事業の対象としません。 

※製造施設を有せずに、外注加工により製造を行う事業者については、本質的なアイデ

アを事業者側より出していること、商品の製造や改良に関して事業者側が権利を有して

いることを条件として対象とします。 

※観光関連に関わる事業者としては、体験やサービスの提供を行う場合であっても、併

せて商品販売を行っている、または体験を通じて具体的な商品やサービスの提案が可能

な事業者を対象とします。 

 

３．事業内容および事業スケジュール 

①４月～５月 個別商談会参加事業者募集 

販路開拓の意欲を持つ小規模事業者等に対し、商工会・商工会議所および保証協会よ

り個別に説明することにより事業者を募集します。 

申込書シート、企業情報シート、FCP シートまたは観光商談シートとともに、商工会・

商工会議所および保証協会による支援計画書シート（各支援担当者が作成します。）を作

成し、各商工会・商工会議所、保証協会で取りまとめて、５月２９日（木）までに「個別

商談会申込書」を滋賀県商工会連合会経営支援課宛にメールにて提出願います

（ml_shien@shigasci.net）。 

 なお、商談スケジュールは７月中旬頃に決定する予定です。 
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②５月 事前セミナー 

「伝わらなきゃ意味がない！FCP シートで魅せる商品力」と題した事前セミナーを開

催します。出展を希望・検討されている事業者や支援担当者がセミナーに出席すること

により、バイヤーが求める商品の FCP シートの作成方法等、販路開拓に対する知識を理

解し、商談会準備を進めます。 

 日 時：令和７年５月２１日（水）１４時～１５時３０分（予定） 

 会 場：オンライン（Zoom）（予定） 

 内 容：FCP シートの重要性、FCP シートを通じて、自社や商品の説明ができるよう 

に整理する意識付けを目的としたセミナーとなります 

 講 師：リッキービジネスソリューション株式会社 

地方創生事業部 マネージャー 高見 圭代 

 その他：希望者には後日 FCP シートの添削支援を行います 

 

③６月～７月 事前個社支援 

 個別商談会に出展する全ての支援対象事業者に対し、支援担当者による事前支援は必

ず行っていただきます。 

また、希望者には商工会・商工会議所それぞれの制度に基づき、専門家派遣を活用し

ていただき、準備状況や目標設定についてのヒアリング、デザイン等の商品改良や営業

方法等に関する個社支援を実施します（2 時間程度を想定）。 

 

④７月 個別商談会開催 

 「滋賀のちいさな企業 食としがの魅力 個別商談会（仮称）」を開催します。事前に来

場バイヤーと参加事業者のマッチングを図り、スケジュールを組みます（１商談２５分）。 

 商談スタイルは、参加事業者（売り手企業）が自社のテーブルに座り、バイヤー企業

（買い手企業）がスケジュールに応じて、各テーブルを回るスタイルで実施します。 

 つきましては、参加事業者は自社のデーブル上においての装飾は可能としますが、各

テーブルには電源は付属しておりませんので、ご了承ください。  

日 時：令和７年７月２９日（火）１０：００～１６：００（予定） 

 会 場：びわ湖大津プリンスホテル コンベンションホール 2 階 

 来 場：個別商談会参加バイヤー３０社程度（予定） 

＜商談テーブルイメージ図＞       ＜商談スケジュール（案）＞ 
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幅60cm

奥行180cm

バイヤー席

サプライヤー席

商談① 10:00 - 10:25 商談⑤ 13:15 - 13:40

商談② 10:35 - 11:00 商談⑥ 13:50 - 14:15

商談③ 11:10 - 11:35 商談⑦ 14:25 - 14:50

商談④ 11:45 - 12:10 商談⑧ 15:00 - 15:25

昼休憩 12:15 - 13:10 商談⑨ 15:35 - 16:00

※参加事業者数によっては、商談件数が少なくなる

可能性があります
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⑤８月～１０月 事後個社支援 

 個別商談会終了後も全ての事業者に対し、支援担当者による事後支援も必ず行ってい

ただきます。個別商談会の成果のヒアリングを行うとともに、課題の整理や今後の販路

開拓計画、資金調達計画を事業者、商工会・商工会議所および保証協会の支援担当者と

ともに検討します。必要に応じて、商工会・商工会議所の制度に基づく専門家派遣を活

用し、具体的な改善や方向性の検討に対する支援も行います。 

 

４．事業実施における留意点 

※会場内での調理（裸火禁止）をすることは可能ですが、電源の容量にも限りがありま

すので、極力、調理不要または調理済みの物を持ち込み下さい。また、衛生管理には十

分ご注意いただきますようお願いします。 

※商談会に関する事業者および支援担当者の参加に係る、交通費は事業費からの負担は

できません、またチラシ・パンフレット配布、試食配布等商談会経費についても事業者

においてご負担いただきますのでご了解願います。 

 


